
Szukamy inżyniera sprzedaży, który uwielbia wyzwania i chce rozwijać 
się z nami! 

 
 

DELLNER FRIMATRAIL FRENOPLAST S.A. należy do DELLNER GROUP AB. Firma 
specjalizuje się w projektowaniu, rozwoju i produkcji materiałów ciernych 
stosowanych w przemyśle, głównie w sektorze kolejowym. Dzięki 40-letniemu 
doświadczeniu i konsekwentnej działalności badawczo-rozwojowej jakość 
produktów firmy jest doceniana przez klientów na całym świecie. Stawia na rozwój, 
innowacje i świetną atmosferę w zespole. Nasza misja to dostarczanie klientom 
najlepszych rozwiązań na rynku – i robimy to z pasją. 
 

INŻYNIER SPRZEDAŻY 

Zadania 
• Pozyskiwanie  klientów oraz ich kompleksowa obsługa  
• Opracowywanie ofert techniczno – handlowych i współpraca z działami 

technicznymi firmy w tym zakresie 
• Negocjowanie warunków zawieranych transakcji 
• Analizowanie i raportowanie skuteczności prowadzonych działań 
• Udział w opracowywaniu krótko i długoterminowej strategii sprzedaży poprzez 

bieżącą analizę rynku 
• Uczestnictwo w targach i innych wydarzeniach branżowych firmy 
• Monitorowanie rynku  

Wymagania 
• Min. 2 letnie doświadczenie w pracy na podobnym stanowisku 
• Wykształcenie wyższe techniczne 
• Biegła znajomość języka angielskiego 
• Otwartość, łatwość w nawiązywaniu kontaktów 
• Konsekwencja w realizacji postawionych celów 
• Prawo jazdy kat B 

 
Oferujemy 

• Pracę pełną ciekawych wyzwań dla firmy będącej częścią międzynarodowej 
korporacji, a jednocześnie przyjazną atmosferę pracy charakterystyczną dla małej 
rodzinnej firmy 

• Możliwość odbycia stażu w jednej ze spółek Grupy Dellner 
• Umowę o pracę w pełnym wymiarze godzin  
• Liczne szkolenia  
• Paczki świąteczne dla dzieci  
• Prywatną opiekę medyczną 

 
 
CV prosimy przesyłać na adres e-mail: kadry@dellnerfriction.com 


