
Szukamy specjalisty ds. sprzedaży, który uwielbia wyzwania i chce 
rozwijać się z nami! 

 
 

DELLNER FRIMATRAIL FRENOPLAST S.A. należy do DELLNER GROUP AB. Firma 
specjalizuje się w projektowaniu, rozwoju i produkcji materiałów ciernych 
stosowanych w przemyśle, głównie w sektorze kolejowym. Dzięki 40-letniemu 
doświadczeniu i konsekwentnej działalności badawczo-rozwojowej jakość 
produktów firmy jest doceniana przez klientów na całym świecie. Stawia na rozwój, 
innowacje i świetną atmosferę w zespole. Nasza misja to dostarczanie klientom 
najlepszych rozwiązań na rynku – i robimy to z pasją. 
 

Co będziesz robić: 

• Pozyskiwać nowych klientów i dbać o relacje z obecnymi 
• Realizować cele sprzedażowe 
• Przygotowywać oferty i prowadzić negocjacje, w tym analiza SIWS 
• Współpracować z zespołem marketingu i obsługi klienta 
• Logistyka wysyłek i obsługa zamówień  

Czego oczekujemy: 

• Doświadczenia w sprzedaży (min. 1 rok), mile widziane  
• Komunikatywności i samodzielności 
• Chęci rozwoju i nastawienia na wynik 

Oferujemy: 

• Wynagrodzenie: podstawa + atrakcyjna premia  
• Elastyczny czas pracy i możliwość pracy zdalnej 
• Szkolenia, wsparcie mentora i jasną ścieżkę rozwoju zawodowego. 
• Pakiet benefitów (opieka medyczna, integracje) 

 
CV prosimy przesyłać na adres e-mail: kadry@dellnerfriction.com 


